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Mein heutiges Thema
ist Silber. Silber der
kleine Bruder von
Gold – Silber ist
knapp und deshalb
heiß begehrt!

Ein wesentlicher Un-
terschied zwischen
Gold und Silber ist
nicht nur der farbliche
Unterschied, sondern
Gold wird in der Regel
gehortet und Silber
wird verbraucht.

Wussten Sie, dass Silber in der Natur ca. fünfzehn-
mal häufiger vorkommt als Gold? Das hat zur Folge,
dass Silber über viele Jahrhunderte 15:1 gegen
Gold eingetauscht wurde. Ein großer Unterschied
zwischen Gold und Silber besteht auch darin, dass
Silber aufgrund seiner exzellenten und einmaligen
Eigenschaft industriell verwendet wird.

Silber eignet sich aufgrund seiner chemischen Ei-
genschaften hervorragend als elektrischer Leiter
und wird deshalb nahezu in jedem Auto, Bildschirm
und Computer verbaut. Auch in der Medizin greift
man gerne auf Silber zurück.

In jedem Handy, in jeder Batterie, in jeder Photovol-
taikanlage ist Silber ein zentraler Bestandteil. Silber
ist auch eines der ältesten Zahlungsmittel und als
Vermögenssicherungsinstrument aufgrund seiner
natürlichen Knappheit auch als Renditeobjekt her-
vorragend geeignet.

Was Gold und Silber gemeinsam haben, sind aller-
dings die begrenzte Verfügbarkeit. Beide sind nicht
beliebig vermehrbar. Die zunehmende monetäre
Wiederentdeckung von Silber als „Gold des kleinen
Mannes“ gepaart mit der industriellen Nachfrage
und der rückläufigen Silberförderung steigert den
Wert des Edelmetalls.

Ich gehe davon aus, dass auch in Zukunft die Me-
chanismen des Marktes in der Form Gültigkeit ha-
ben, dass Angebot und Nachfrage den Preis regeln.
Das heißt große Nachfrage, begrenztes Angebot
mit der logischen Folge, der Preis für Silber wird
auch künftig langfristig steigen.

Wer physische Edelmetalle besitzt, besitzt Sach-
werte und keine bloße Geldanlage. Sie besitzen
echte, greifbare Werte, die unabhängig von Ban-
ken, Währungen und Finanzsysteme bestehen. Sie
sind ein fundamentales Element für nachhaltigen
Vermögensschutz.

Physische Edelmetalle tragen kein Emittentenrisiko.
Der Anleger besitzt das Metall direkt und ist nicht
von der Zahlungsfähigkeit eines Dritten abhängig.

Unberührt von den großen Krisen unserer Wirt-
schaftshistorie waren Gold und Silber immer ein si-
cherer und wertbeständiger Hafen.
Die Lagerung von Gold und Silber in einem Drittland
wie der Schweiz bietet zusätzlichen Schutz vor po-
litischen und wirtschaftlichen Unsicherheiten inner-
halb der EU und des Bankensystems. Dadurch
bleibt das Edelmetallvermögen unabhängig von po-
tenziellen staatlichen Eingriffen oder Kapitalver-
kehrskontrollen verschont.
Sie müssen kein Vermögen haben um in physi-
sche Edelmetalle investieren zu können und so
Ihr Vermögen zu schützen.

Wie kann ich in Silber investieren?
Es gibt Einmalanlagen ab 2.000,-- €. mtl.
Sparpläne sind ab 25,-- €. möglich.
Ein weiterer Vorteil ist, der Einkauf von Silber im
Zollfreilager ist Mehrwertsteuer frei.
Besonders zu erwähnen ist, dass das Kapital jeder-
zeit ganz bzw. teilweise zur Verfügung steht. Spar-
pläne können jederzeit erhöht, reduziert oder aus-
gesetzt werden. Viele unserer Kunden nutzen diese
Sparpläne als Anlage für ihre persönliche Altersvor-
sorge oder für Kinder oder Enkelkinder.
Die mögliche Wertsteigerung ist nach einem Jahr
Haltedauer steuerfrei.
Monatliche oder vierteljährliche Entnahmepläne
sind möglich.
Das erworbene Edelmetall wird im Hochsicherheits-
Zollfreilager in der Schweiz gelagert. Das eingela-
gerte physische Edelmetall ist zu 100% zum aktuel-
len Tageswert versichert.
Unser Partner die SOLIT Gruppe, mit der wir seit
über 10 Jahren sehr erfolgreich zusammenarbeiten,
wurde im Jahr 2008 in Wiesbaden gegründet und
ist eines der führenden deutschen Edelmetall-Han-
delsunternehmen. Mit ihrem breiten Angebot, be-
stehend aus physischen Edelmetallen über diverse
Lagerkonzepte sowie Edelmetallsparplänen, bietet
sie für viele unterschiedliche Arten von Kunden pas-
sende Lösungen.
Gerne würden wir uns mit Ihnen über das Thema
Finanzen unterhalten. Rufen Sie uns an, oder
schicken Sie uns eine Mail.
Ihre Wirler GmbH

Toni Wirler
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